Informacja prasowa
15 kwietnia 2019r.

Toyota Bank i Toyota Leasing Polska z duzym wzrostem sprzedazy

Toyota Bank oraz Toyota Leasing Polska zakonczyly poprzedni rok ze znakomitym
wynikiem - sfinansowaly az o 30% wiecej aut Toyoty i Lexusa wzgledem roku
poprzedniego. Sposrod ponad 22 tysiecy podpisanych umow, 2/3 z nich stanowily
kontrakty leasingowe. Spotka zapowiada jednoczesnie wprowadzenie leasingu
konsumenckiego, dalszy rozwdj finansowania aut uzywanych oraz poszerzenie oferty
dla przedsiebiorcéw z segmentu MSP. Ponadto bank wdrozy zupetnie nowy system
bankowosci internetowej.

- Cele biznesowe zostaty przez nas nie tylko wypetnione, ale nawet przekroczone. Wczesniej nie
przewidywalismy bowiem, Zze rynek motoryzacyjny w Polsce bedzie az tak dynamicznie sie
rozwijat osiqgajqc w 2018 roku wzrost na poziomie 10,5 proc. w samochodach osobowych. W
osiggnieciu dobrych wynikow nie przeszkodzito nam nawet zamieszanie zwiqzane z wejSciem w
2ycie nowych procedur pomiaru emisji spalin WLTP. Finansowanie zakupdw Toyoty i Lexusa
wzrosto o 30 proc. w zestawieniu z poprzednim rokiem, co Swiadczy rowniez o zwiekszonym
udziale finansowania w sprzedazy - méwi Bogdan Grzybowski, Prezes Toyota Bank Polska.

Toyota Bank i Toyota Leasing Polska podpisaly 22 tysigce umoéw kredytowych i
leasingowych, wobec 17 tysiecy w roku poprzednim. 2/3 z nich stanowily kontrakty
leasingowe, a 1/3 — umowy kredytowe. Wyniki catej branzy pokazuja, ze klienci w Polsce
coraz czesciej wybierajg leasing zamiast kredytu, model ten rozwijany jest réwniez w
ofercie dla konsumentéw a przedstawiciele rynku, mocno rozwijajg ten pierwszy model
finansowania aut wsrad klientéw indywidualnych.

- Pracujemy nad wprowadzeniem bardzo dobrej oferty leasingu konsumenckiego. U nas bedzie
mozliwe takze wykupienie auta, cho¢ nie bedziemy naciskac by klient to robit. Moim zdaniem
najtanszq formq uzytkowania samochodu jest jego wymiana co trzy lata i sptacanie tylko tej
czesci wartosci rezydualnej, ktérqg samochéd w tym okresie traci. Niezaleznie od formy
finansowania lub zakupu to samochdd traci na wartosci tak samo. Dzieki konstrukcji opartej o
prognozowanq wartos¢ rynkowq samochodu po 3 latach, Klient moze uzytkowac nowy
samochdd ptacqc za to nawet o 60% mniej niz w tradycyjnym finansowaniu — méwi Bogdan
Grzybowski.

Najpopularniejszg formg finansowania auta w ostatnim okresie, okazat sie debiutujgcy w
ubiegtym roku program Toyota Fleet Management Solution (TFMS), czyli wynajem aut
przeznaczony zaréwno dla duzych firm, jak i dla osob prowadzacych jednoosobowg
dziatalnos¢ gospodarcza. W pewnym okresie firma zawierata nawet 600 tego typu
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kontraktow miesiecznie. Jesli chodzi o rynek samochodéw kosztujgcych do 150 tysiecy
Ztotych, wrdcita popularnos$¢ oferty opartej na malej wptacie wtasnej (okoto 10 proc.) czyli
produkty oparte o wartos$¢ rezydualng, niskg rate i mozliwos¢ wymiany samochodu po
trzech latach na nowy. W przypadku drozszych aut, takich jak chocby Lexus, wyglada to
mniej wiecej ,,pot na pot”. Klienci nadal korzystajg z leasingu tradycyjnego, ale Lexus Fleet
Management Solution, zyskuje na popularnosci.

- Duze korporacje nie dajq juz nadziei na dalszy wzrost. Dlatego branza leasingowa bedzie
toczyta ostrq walke o mate i Srednie przedsiebiorstwa. Mamy w tym segmencie rynku mocnq
pozycje i zrobimy wszystko, by jq utrzymac w kolejnych latach. Duze szanse na rozwdj dla
branzy stwarza takze sprzedaz pojazdéw uzywanych. Wielu dealeréw otwiera salony z autami z
drugiej reki, a rynek rosnie, bo coraz wiecej ludzi chce kupowaé auta uzywane z pewnego Zrodta,
jakim jest salon dealerski. Na te samochody klienci réwniez poszukujq finansowania, a my
mamy dla nich odpowiedniq oferte — podsumowuje Bogdan Grzybowski, Prezes Toyota
Bank Polska.

Duzo ciekawych i innowacyjnych rzeczy, dzieje sie takze za granicg. W Japonii i Stanach
Zjednoczonych, Lexus testuje nowatorski program wynajmu aut. Klient moze w trakcie
uzytkowania samochodu wymieni¢ go okreslong liczbe razy na inny model. Testy bedg
trwaly minimum rok. Jesli program zyska uznanie japonskich i amerykanskich klientéw,
ustuga najpewniej trafi takze do Polski. To jednak nie wszystko. W Finlandii, japonski
koncern sprawdza z kolei nowg aplikacje, w ramach ktérej klient ma mozliwos¢
skorzystania z abonamentu na wynajem samochodow tej marki, a zarazem miejskich
skuteréw czy rowerdw. Abonament zawiera réwniez atrakcyjne rabaty na zakup biletéw
komunikacji miejskiej.

Informacja o banku:

Toyota Bank Polska S.A. prowadzi dziatalno$¢ na krajowym rynku od 2001 roku. W 2002 bank uruchomit takze
dziatalno$¢ leasingowg w spolce Toyota Leasing Polska Sp. z o0.0. Oferta banku skupia sie gtéwnie wokét
finansowania zakupu samochodéw Toyota. Ustugi banku skierowane sg zaréwno do Klientdw indywidualnych, jak
i przedsiebiorstw. W 2007 roku bank uruchomit platforme bankowosci elektronicznej. Oferta banku zostata
rozszerzona o konta osobiste i oszczednosciowe, lokaty, pozyczki i karty ptatnicze, a takze systemy obstugi
poprzez Internet, telefon i SMS.
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